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Mehrgleisigkeit ist lrumpf
Wie man er fo lgre ich auf  mehreren Hochzei ten tanzt ,  das ze ig t  das Beisp ie l  der  P ink Ad-
venture AG. Die Vie lse i t igke i t  des Angebots  sucht  ta tsächl ich ihresgle ichen.  Die Palet te  der
gebotenen Serv ices ers t reckt  s ich von Content -L ie ferung über  SMS-Chats b is  h in  zu e inem
24-Stu nden -St rea m ino-  Por ta  l .

Das von dem gebürtigen Düsseldor-
fer Christoph H. Hermes (38) geleite-
te Partnerprogramm pinksim! ist eine
Marke der Pink Adventure AG. Pink
Adventure hat seinen Firmensitz in
Zijrich, Hermes verfiigt seit mittler-
weile etwa acht Jahren über reichlich
Erfahrung in der internationalen
Telekommunikationsbranche. Im
Angebot sind Content, Services und
Applikationen für den Mobilfunk.

Christoph H. Hermes; Director
Adult Unit bei der pink Adven-
tureAG

Unterteilt ist das Angebot in Soft- und
Hardcore-Content und umfasst Bil-
der, Videos und SMS-Chats, um nur
einenTeil der Gesamt-Palette zu nen-
nen. Zudem findet derzeit eine Erwei-
terung um interaktive Dienste statt.
Im Inhalte-Angebot findet sich eine
ganze Reihe von lVhite-Label-Con-
tent, zudem steht auch viel Material
von international renommierten
und gefragten Erotik-Brands wie
Private Media,Vivid, Adam & Eve
oder Wicked Pictures zur Verfü-
gung. Außerdem wird dem User
ein mehr als 6.000 Softerotikfilme
in Spielfilmlänge umfassendes
Portfolio angeboten.

Vielschichtigkeit und die Ein-
bindung neuer Formate sind of-
fensichtlich die Devise der Pink
Adventure AG. Die drei Hauptkom-
ponenten des Unternehmens sind
SMS-Dienste, Telefonmehrwertser-
vices und Spielfilme. Die Abrech-
nung der verschiedenen Dienste
erfolgt via Premium SMS, SMS,

,,Vielseitigkeit ist ouch dos
Motto, wenn es um

We rbem ög I i ch kei ten geht"

Premium Voice, Kreditkarte und
andere, alternative Abrechnungs-
möglichkeiten. Der fugendschutz
in Deutschland wird über einen
AVS-gesicherten Hardcore-Bereich
garantiert. Die Mehrgleisigkeit be-
zieht sich auch auf die Bewerbung
der Produkte, die über das Internet,
TVundWAP erfolgt. Die Fächerung
und natürlich hohe Reichweite die-
ser einzelnen Zweige garantieren
weitreichende Awareness.

Die pinksim.tv-Domain erfährt der-
zeit übrigens einen Relaunch, ein
neuer Partner wird dann im VOD-
Geschäft mitwirken. Der Relaunch
wird laut Christoph Hermes voraus-
sichtlich im zweiten Quartal dieses
Jahres abgeschlossen sein. Dann
werden zudem auch das 24-Stun-
den-Streaming-Portal, ein VOD-
Club und mehr verfügbar sein.

Von besonderem Interesse für
TV-Sender sind zweifelsohne die
schlüsselfertigen Lösungen zur Pre-
mium- Content-Vermarktung und
weiteren mobilen und interaktiven
Telefondiensten. Auch hier. vom
Entwurf bis zur Erstellung, erweist
sich das Unternehmen als äußerst
rühriger Partner für TV-Sender, ob
regional oder überregional. Inner-
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halb kürzester Zeit machte man
sich dort einen Namen mit der
Produktion des Nacht- bzw Er-
wachsenenp rog ramms.  übe r -
haupt könnte sich das Konzept
innovativer Kooperationen mit
(regionalen) Fernsehsendern
branchenweit durchsetzen. Ein
überzeugendes Beispiel für den
gelungenen Schritt auf solches
Terrain ist sicherlich der Sport-
sender DSE Dieser wurde jahre-
lang trotz defizitärer Ergebnisse
am Leben gehalten und schaffte
es durch die Produktion von preis-
günstig erstellten Erotikformaten
letztlich doch, schwarze Zahlen
zu schreiben. Allerdings hat zu
diesem Ergebnis auch die Einfüh-
rung des Formates ,,Mitmach-TV"
ihren Teil beigetragen. Ob und wie
diese Form der Unterhaltung auch
für Webmaster und Contentliefe-
ranten erschlossen werden kann,
bleibt abzuwarten. Das Netz liefert
jedoch alle Voraussetzungen, um
das Beste daraus zu machen.

Auch der Umfang der Bilddaten-
banken kann sich sehen lassen

Für Affi l iate-Interessierte hat
das mobi le  Partnerprogramm
pinksimlCASH einiges zu bieten.
Permanente Bewerbung erfolgt
über  das TV-Nachtprogramm

Dos Modell innovotiver
Kooperotionen mit

Fernsehsendern könnte in
der Branche Schule mochen

pinksim! Hot Movie Night und
anderweitige Werbemaßnahmen.
Die Vergütung pro Sign-up liegt
bei einmalig 2,50 Euro, für jede
weitere Abo-Periode bei je I Euro.
Das entspricht pro abgerechne-
tem Use r  5 ,50  Eu ro  im  e rs ten

Monat, solange das Angebot läuft.
Einzelkäufe werden mit 0,30 bis
0,50 Euro vergütet. Die Provision
für 100 vermittelte Kunden liegt
über 12 Monare damit bei 4.950

Euro. Zudem ist seit dem Ende
des letzten Jahres ein neues,
provisions gesteigertes Vergü-
tungsmodell verfügbar, ebenso
wie eine leadfreudige und neu
überarbeitete Webseite. Dort
können b is  zu 40 Euro pro
Neukunde gesichert werden.
Für  im neuen Paket-Abobe-

reich vermittelte Kunden bekom-
men vermittelnde Webmaster 5
Euro, 25 Euro oder sogar 40 Euro.

Alle weiteren Informationen er-
halten Interessierte unter affili-
ate@pinkadventure. com

Nur  das  Bes te :  unsere  Bes tse l le r  -  h ie r  geht ' s  r i c t r i ig  zur
Sache. . .
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